.‘? ’. g
A

r
\ ¥
-, |wirtschaftsimpuls]

Protokoll vom 34. [wirtschafts-stammt!sch] am 14.09.2006

, Mit professioneller Finanzplanung von Anfang an

eine sinnvolle Vermégens- und Versicherungsstrategie entwickeln.”

Auf den folgenden Seiten finden Sie das Protokoll unseres Inhaltsverzeichnis
34. [wirtschafts-stammtisches]. Wir freuen uns, lhnen diese
wertvollen Informationen zur Verfligung zu stellen. Bitte
empfehlen Sie uns und unsere Veranstaltungen auch an
Freunde, Verwandte und Kollegen weiter. Der [wirtschafts-
stammtisch] findet in 2006 donnerstags, im Abstand von
ca. 2 Monaten ab 19:30 Uhr in unserem Biiro in Leinfelden- 2. Schmieden Sie Plane!
E. statt.

Was versteht

man unter Finanzplanung?

1. Finanzplanung einfach erklart
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Sinnvolle Absicherun
Und nun viel Spaf? beim Lesen der Lektiire! 9

3. Wofir ist welche Versicherung?

4. Sinnvolle und sinnlose Versicherungen
5. Irrtum Lebensversicherung
Vermogensaufbau

6. Wird Ihre Altersrente ausreichen?

7. Geeignete Anlageformen

Die Fondsidee

8. Was sind Investmentfonds eigentlich genau?
9. Sind Aktienfonds nicht zu riskant?
10. Darauf sollten Sie besonders Wert legen

11. Was ist das Besondere an unabhéngiger

Beratung?
12. Das kann ein guter Berater firr Sie tun 9
Financial Planner Hubert-Hartwig Schaub Zusammenfassung des Abends 10

Dipl.-Betriebswirt (FH) Ingo H. Schaub
Kurzportrait Firma Wirtschaftsimpuls GmbH 10

Hubert-Hartwig Schaub, sein Sohn Ingo H. Schaub stehen
Ihnen mit ihrem freundlichen Team gerne mit
professionellem Rat und tber 35 Jahren Erfahrung zur
Verfligung in Sachen

m Investmentfonds
Altersvorsorge
Vermoégensaufbau
Finanzplanung
Personenversicherungen
Sachversicherungen

Beteiligungen, Private Equity



Mandanten: Hier ibernehmen wir den gesamten
Vermogensbereich von der Absicherung von Personen und
Sachen, Uber die Finanzierung, den Vermégensaufbau bis
hin zum Testament. Eine Optimierung vorhandener
Versicherungen und Kapitalanlagen fuhrt meist zu
Kostenersparnissen in Hohe von mehreren tausend Euro und
ermoglicht eine individuelle Zukunftsplanung, abgestimmt auf
Ilhren Bedarf. Gleichzeitig bieten wir eine Organisation, die es

Was versteht man unter Finanzplanung?

1. Finanzplanung einfach erklart

Synonyme fiir Finanzplanung sind u.a. Financial Planning,

Wirtschaftsberatung, Vermégensberatung, Allfinanzplanung
und Private Finance.

Definition: Finanzplanung ist die Analyse der derzeitigen
finanziellen Situation und Gestaltung der zukinftigen
finanziellen Entwicklung.

Vorteile: Schon zu Beginn der Zusammenarbeit
Kostenersparnisse durch umfassende
Versicherungsanalysen und Pramienvergleiche.

Eine durchdachte, umfassende Absicherung mit
gleichzeitigem strategischen Vermogensaufbau, sowie eine
langfristige, unabhéngige und sehr persdnliche Betreuung.

Sie haben nur einen Ansprechpartner. Wir zeigen uns flr
unsere Arbeit stets verantwortlich und sind tber lhre Ziele,
Winsche, Vorstellungen, lhren Lebensplan und naturlich lhre
Person bestens informiert.

Sie erhalten aufeinander abgestimmte Produkte mit einem
zugehdrigen Ordnungssystem und sparen eine Menge Zeit.

Voraussetzung: Ein Finanzplaner muss unabhangig von
Banken und Versicherungen sein und Uber langjahrige
Beratungskompetenz verflgen.

Sie entscheiden mit Inrem Berater gemeinschaftlich, um von
Anfang an Fehler zu vermeiden und den nétigen Durchblick
zu bewahren.

Kosten: Bei der Firma [wirtschaftsimpuls] GmbH
unterscheiden wir drei Personengruppen:

Anlagekunden: Diese Kunden nutzen nicht das ganze
Spektrum von Liquiditatsbetrachtungen bis hin zu
Zahlungsplanen und Vermdgensanalysen. Wir zeigen uns bei
ihnen z.B. nur verantwortlich fiir den Investmentbereich, also
die Geldanlagen. Hier entsteht die banklbliche Provision,
bzw. im Versicherungsbereich entsprechende Courtage, die
direkt von der Gesellschaft an uns bezahlt wird.

Nach Absprache bieten wir auch besondere Modelle an, wie
eine pauschale Betreuungsgebiihr oder ein
Servicegebuhrenmodell. Bitte fragen Sie bei Interesse nach
den Vorteilen!

Ihnen und uns ermdglicht, lhre Ziele schneller zu erreichen.
Liquiditatsplane, Ablaufterminiiberwachung, Ubersicht (iber
das gesamte Vermdgen, Versicherungsoptimierung und
Liquiditatsbetrachtung sind flr uns eine
Selbstversténdlichkeit. Als Financial Planner sind wir seit
1970 darauf spezialisiert und haben unseren langjahrigen
Mandanten zu erheblichen Vermdgenswerten verholfen.
Nutzen auch Sie unsere Erfahrung.

Das Honorar ist vom Beratungsaufwand und der Art der
Beratung abhéngig. Dass gute Beratung nicht kostenlos
erfolgen kann, ist obligatorisch.

Ein erstes Beratungsgesprach ist immer kostenlos und
unverbindlich. Verpflichtet Sie also zu nichts!

Schritte der Finanzplanung

-\Wertpapiere
- Immobilien

-Beteiligungen

Analyse Planung Lésung
Ist-Situation Ziele Mafnah men
ermitteln definieren festlegen
-Versiche- -Absicherung -Vermdadgens-

rungen Familie strukturierung
-Einkommen -Machsteuer- -Ldsungswege
Rendite aufzeigen

-Finanzierung
-Ruh estand

-Chancen-
/Risikoabgleich

-Auswahl der
Instrumente

-Handlungs-
empfehlungen

Ergebnisse

Kontrolle

Anpassungen Zielerreichung
durchfihren Uberwachen
-Vermdogens- -Reporting
verwaltung
-Soll-/Ist-
-Beratungs- Vergleich
depot
-Anlayse der
-Produkt- Abweichungen
I&sungen

Sie sehen: Finanzplanung ist ein aufwendiger und
fortwahrender Prozess und keine kurzfristige Versicherungs-
oder Bankberatung. Sie erstreckt sich vom Ermitteln der
aktuellen Situation (Analyse), tiber die Planung, bis hin zu
Losungen und deren laufende Uberwachung.

GranH




Fiar wen ist Finanzplanung sinnvoll?
Finanzplanung richtet sich an alle, die
versicherungstechnisch fir ihre personliche

Absicherung sorgen missen und eigenes
Vermogen aufbauen wollen R. &>
m Keine Altersbegrenzung

m Kein Mindestvermdgen notwendig

m Keine Berufseinschrénkungen

2. Schmieden Sie Plane!

Fur Ihre personliche, existenzbedrohende Absicherung, lhre
Ausbildung, Ihre Familie, die notwendige Liquiditat, die
Immobilie, teure Hobbies, Altersvorsorge und lhre finanzielle
Unabhéngigkeit ist es unerlasslich, friihzeitig mit dem
Schmieden von Planen zu beginnen.

Wie sieht Ihre persénliche
Lebens-Strategie aus?

Stellen Sie sich folgende Fragen zu Ihrer persénlichen
Planung. Sie werden sehen: Es macht sogar Spaf3!

Wie stellen Sie sich lhre Finanzplanung vor?

Von wem wurden Sie bisher beraten?

Wie wollen Sie in Zukunft beraten werden und von wem?

Welche Ziele und Wiinsche haben Sie?

Wann wollen Sie lhre Ziele erreichen und wie?

Die grol3e deutsche Tragodie:
,Jetzt kann ich nicht investieren!*

Alter 18 - 25: "Ich soll investieren? Machen Sie
Witze? Ich bin gerade in der Ausbildung. Sie
kénnen von mir nicht erwarten, dass ich jetzt
investiere. Ich bin jung und mdchte meinen Spal3
haben. AuRerdem muss ich wahrscheinlich in
einem Jahr zur Bundeswehr. Wenn ich damit
fertig bin, werde ich investieren."

Alter 25 - 35: "Sie erwarten doch wohl nicht von mir
zu investieren? Vergessen Sie nicht, dass ich erst vor
wenigen Jahren angefangen habe zu arbeiten. Bald
wird es mir besser gehen, und ich werde investieren
kénnen. Zur Zeit muss ich in meine Weiterbildung
investieren, um beruflich vorwarts zu kommen. Warten
Sie, bis ich etwas alter bin. Ich habe noch viel Zeit."

Alter 35 - 45: "Wie kann ich jetzt investieren? Als
Familienvater habe ich jetzt mehr Ausgaben als je
zuvor. Wenn die Kinder etwas alter sind, kann ich
ans Investieren denken."

Alter 45 - 55: "Ich wiinschte mir, jetzt investieren zu
kénnen, aber es geht einfach nicht mit zwei
studierenden Kindern. Das kostet mich jeden Cent und
noch mehr. Ich musste in den letzten Jahren sogar
Schulden machen, um ihre Ausbildung bezahlen zu
kénnen. Aber das wird nicht ewig dauern und dann
kann ich anfangen zu investieren."

Alter 55 - 65: "Ich wei3, dass ich investieren sollte,
aber ich bin knapp bei Kasse. Es ist schwer fir
einen Mann in meinem Alter, auf einen griinen
Zweig zu kommen. Warum habe ich nicht schon vor
20 Jahren investiert. Vielleicht ergibt sich ja noch
etwas."

Alter Gber 65: "Ja, nun ist es zu spat. Wir wohnen bei
unserem altesten Sohn. Das ist zwar nicht schon, aber was
sollen wir machen? Wir haben zwar die staatliche Rente, aber
wer kann davon schon leben? Hatte ich bloR investiert, als ich
noch die Mittel hatte. Wenn man kein Einkommen mehr hat,
ist es zu spéat zum Investieren."

Soll es Ihnen auch so gehen oder wollen Sie rechtzeitig
das Ruder in die Hand nehmen?

Sinnvolle Absicherung

3. Woflr ist welche Versicherung?

Kapital-Lebensversicherung /
Rentenversicherung

Urspriinglich als Kapitalanlage verkauft,
aber sehr geringe Rendite und keine
Steuerfreiheit mehr. Laut
Verbraucherzentrale nicht fir die
Altersvorsorge geeignet.

Risiko-Lebensversicherung

Im Gegensatz zur Kapital-LV hier nur Absicherung des
Todesfalles bis zu einem bestimmten Alter und keine
Kapitalbildung.

Hausratversicherung

Die Hausratversicherung sichert Ihr Wohnungsinventar.
Versichert sind Beschadigung, Zerstorung oder Diebstahl des
Inventars. Sie deckt folgende Risiken ab: Einbruch-Diebstahl,
Raub, Vandalismus, Brand, Blitzschlag, Explosion,
Leitungswasser, Sturm und Hagel.

Gebéaudeversicherung

Als Hauseigentimer ist es lhnen sicherlich wichtig, Ihre
Immobilie optimal gegen Schaden abzusichern. Im
Deckungsumfang einer Gebaudeversicherung kénnen unter
anderem Schéaden durch Feuer, Leitungswasser, Sturm,
Hagel, Blitzschlag und Uberspannung versichert werden.

Rechtschutzversicherung

Der Versicherer zahlt wahrend des Verfahrens alle
anfallenden Gebihren (z.B. Rechtsanwaltskosten) und
Vorschusse, Strafkautionen usw.
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Privat- und Berufs-Haftpflichtversicherung

Durch Abschluss einer Privat- und Berufs-
Haftpflichtversicherung kann man sich vor den finanziellen
Folgen von Schadenersatzanspriichen eines fahrlassig
geschadigten Dritten schiitzen. Vor allem wichtig, wenn der
Schadiger Uber unzureichend Vermdgen verfugt, aus dem er
hatte Schadenersatz leisten kdnnen, was zumeist der Fall ist.

Kfz-Versicherung

Die Kasko-Versicherung ersetzt Schaden, die Ihnen durch die
Beschadigung, die Zerstérung oder den Verlust lhres eigenen
Fahrzeugs einschlief3lich der mitversicherten Fahrzeug- und
Zubehorteile entstehen. Dabei wird unterteilt in Vollkasko,
Teilkasko und Haftpflicht. Die Haftpflichtversicherung deckt
Schéden bei Dritten.

Krankenzusatzversicherung

Als Zusatz zur gesetzlichen Versicherung fur mehr Leistung
bei: Unterbringung im 1- oder 2-Bettzimmer im Krankenhaus,
Fach- und Chefarztbehandlung, Zahnersatz, Brillen,
Heilbehandlungen durch Heilpraktiker, ...

Private Kranken-Vollversicherung

Sie sind beim Arzt und im Krankenhaus Privatpatient und
geniel3en viele Vorteile wie Chefarztbehandlung,
Heilpraktiker, 1-2 Bettzimmer u.v.m.

B i Unfallversicherung
ﬁ Versicherungsschutz bei Unféallen
i . weltweit, die der versicherten Person
e L y ut'"l zustoRen. Ein Unfall liegt vor, wenn der

Hared 32%"

Versicherte durch ein plétzlich von
aul3en auf seinen Kdrper wirkendes
Ereignis (Unfallereignis) unfreiwillig
eine bleibende Invaliditat erleidet.

Im Ungliicksfall lebenslange Unfallrente
oder alternativ einmalige Zahlung.

Daursen 0%

Pealeioden 3%

Bk Pire
Full 81%*

Taba 2%"

Berufsunfahigkeitsversicherung

Die selbstandige Berufsunfahigkeitsversicherung zahlt bei
Eintritt des Versicherungsfalls (meist ab 50 Prozent
Invaliditat) eine Rente aus. Vorsicht: Jeder 4. deutsche
Bundesbirger wird vor Erreichen des Rentenalters
berufsunfahig! (Ursachen fur Berufsunféahigkeit: Siehe S. 4)

Wer braucht welche Versicherung?

In verschiedenen Lebensphasen benétigen Sie auch
unterschiedliche Versicherungen. Welche das fir junge Leute
sind, zeigt Ihnen die folgende Tabelle.

unverzchibar wichtig el sinmvoll uberflissig

Versicherung Lebensphase

Studenten, jUngere Paare
Berutzanfénger  ohne Kind

private Hatpflichtvers.

K rank envers,

Berufsunfabegkeitswvars.

R iglk ok bensvers.

K sgitall ebensvers

L nifallvers.

Hauzratvers

R echtsschudzvers.

Hier sieht man deutlich, dass fir junge Leute nicht jede
Versicherung sinnvoll ist. Unverzichtbar hingegen sind die rot
markierten Versicherungen.

Vergleich macht reich

Wie teuer ist eine gute Absicherung?

Versicherungsart Monatsbeitrag

Berufsunféahigkeitsversicherung: ca. 30.- EUR
(Monatsrente 1.000.- EUR, bis 60. Lebensjahr)
Privat-Haftpflichtversicherung: ca. 6.- EUR
Krankenzusatzversicherung: ca. 20.- EUR
Unfallversicherung: ca. 10.- EUR
(Versicherungssumme 100.000.- EUR)
Rechtschutzversicherung: ca. 10.- EUR
Gesamt: ca. 76.- EUR

d.h. fur bereits 76.- EUR im Monat erhalten Sie eine solide
Absicherung mit Gberdurchschnittlichen Leistungen.

Auch im Vergleich mit WISO kénnen unabhangige Berater
preislich Schritt halten.

15 ~r— ﬁlsn.'npp: Risiko
FaE B erufsunfahighkeit

Jahre

Beitrag BU-Rente
1000¢ (1500
pro Jahr pra Monal

VL Ta Tl

Z.B. Berufsunfahigkeitsversicherung tber [wirtschaftsimpuls]
GmbH fir 731,08 EUR p.a. (Eintrittsalter 30 Jahre, Endalter
65 Jahre). Deutlich billiger, als sie bei WISO angeboten
wurde! So kénnen Sie pro Jahr 268,92 EUR sparen, Uber die
gesamte Laufzeit summiert sich der Betrag auf 9.412.- EUR!

Suchen Sie unabhé&ngige Berater, denn nur dann erhalten Sie
einen Ubersichtlichen Vergleich zwischen den am Markt
befindlichen Versicherungsmaoglicheiten und kénnen sich das
fur Sie beste Produkt angeln.

S.3
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4. Sinnvolle und sinnlose Versicherungen

Zwei Versicherungen,
die zwingend erforderlich sind

Es gibt 2 Versicherungen, die neben einer
Krankenversicherung fur jeden jungen Menschen unerlasslich
sind:

Privat-Haftpflichtversicherung

Fir alle, die nicht mehr Uber ihre Eltern abgesichert sind, d.h.
fur in hauslicher Gemeinschaft lebende, unverheiratete,
volljahrige Kinder (auch Stief-, Adoptiv- und Pflegekinder),
solange bis diese ihr erstes eigenes Geld verdienen (nach
Schulausbildung, Studium, ...).

Berufsunféhigkeitsversicherung

Fur alle, die im Berufsleben oder kurz davor stehen und nicht
genigend Kapital gebildet haben, um das zukiinftige Leben
ohne Arbeit und mit starken kérperlichen EinbufRen finanziell
zu bestreiten.

Ursachen des Berufsausstiegs (2005)

B Psyche

Ekrebs
OMerversystem

H Sonstige (z.B. Unfalle)
B Bewegungsapparat
DmHerz / Kreislauf

B Atmungsorgans

Unndtige Versicherungen

Wir sagen Ihnen auch, welche Versicherungen Sie nicht
bendtigen, denn es gibt viele Produkte auf dem Markt, die
aus den Produktschmieden der Banken und Versicherungen
stammen und nicht dem Nutzen der Kunden dienen, sondern
einzig der angestrebten Gewinnmaximierung der
Unternehmen.

Zu den unndtigen Versicherungen gehdren:

Kapitallebensversicherung
Dynamik bei Lebensversicherungen
Rentenversicherung

Unfallzusatzversicherung

Glasversicherung

u
]
[
u
m Unfallversicherung mit Pramienriickgewahr
u
® im Einzelfall Risikolebensversicherung

[

Insassenversicherung bei KFZ

5. Irrtum Lebensversicherung

Ein extra Kapitel wollen wir der (Kapital-)Lebensversicherung
widmen, die als reine Kapitalanlage ausgedient hat und die
die Erwartungen der Anleger in den seltensten Fallen erfillt.

Kosten einer Lebensversicherung

Beispiel: MLP-Lebensversicherung (Heidelberger Leben)
Fondspolice

Vertragsbeginn: 01.11.1997

Gesamt-Einzahlungen bis 01.03.2006: 9.355,91 EUR
Abschluss und Verwaltungskosten: 2.108,37 EUR
= 2254 %

(Kosten fir die Todesfall-Absicherung zuzigl.: 196,29 EUR)

Wie hoch sind die Abschluss- und Verwaltungskosten
Ilhrer Lebensversicherung? Fragen Sie doch einmal lhre
Versicherungsgesellschaft oder uns!

Rendite von Lebensversicherungen

Magere Renditen und die weggefallene
Steuerfreiheit bedeuten das Aus fir
Lebensversicherungen als Kapitalanlage.

s

Hamburg Mannheimer:

Beginn: 01.11.1999 — Ablauf 31.10.2016

Beitrag: 3.097,56 EUR — Erlebensfall 71.416,93 EUR —
Rendite: 3,30 % p.a.

Sparkassen Versicherung:

Beginn: 01.07.1994 - Ablauf: 30.06.2012

Beitrag: 1.097 EUR Quart. — Erlebensfall 95.926.- EUR —
Rendite: 2,08 % p.a.

Alte Leipziger:

Beginn: 01.01.1996 - Ablauf: 31.01.2012

Beitrag: 145,21 EUR Monat — Erlebensfall 35.081.- EUR —
Rendite: 2,90 % p.a.

Diese Ergebnisse wurden anhand der Angaben der
Versicherungsgesellschaften errechnet. Sie sind vorlaufig und
kénnen noch nicht einmal garantiert werden.

IGmnH 4



Unser Partner fur Versicherungen Gesetzliche Rente bei lickenlosem
Versicherungsverlauf

Als unabhangiger Versicherungsmakler arbeiten wir mit

zahlreichen Gesellschaften zusammen und kdnnen so fiir Sie o . . . .
aus einer groBen Anzahl an Angeboten schépfen. Wie hoch ist E‘gentll":h die

gesetzliche Rente
HELVETIA ALTE LEIPTEIGER =5 HALLESCHE

VENSSCHERURNGEN die Stuttgarter
Deutscher Harold =~ ==%==="=*
. o = e Unsrmrbanes e 8 TLRICH Vi 2 E“—lﬂﬁ' He“nmr*uhh il 65 Jal'lrﬁ!”
g L L arbeltsentgelt mit 65 Jahren heute  im Jahr 2040

NURHNBERGER @ |
m 2,000 EUR 771 EUR ca. 390 EUR

SIGMAL IDUNA @
-
WA 1€ Canada Lite BRI ‘ EORCPA 3.000 EUR 1,156 EUR ca. 580 EUR
= 5.000 EUR 1.449 EUR ca. 730 EUR

DEVK “ S
VEREIGHENURGER |, [

] ENERAL
A]]ianz@ % b,.{ i w@ ZURICH
lﬁuthner B3] Hameua iy H‘"“'J"" Sie bei Rentenbeginn im Jahr 2040 — nach heutigen Schat-

Bei einem Brutto-Monatseinkommen von 3.000 EUR erhalten
MANNHEIMER . .
zungen - gerade einmal noch 390 EUR gesetzliche Rente
(bei lickenlosem Versicherungsverlauf, d.h. mindestens 35
Jahre Einzahlung in die gesetzliche Rentenversicherung!).
Vermogensaufbau _ . .
Diese 390.- EUR werden gerade einmal reichen, um von lhrer
Wohnung die Nebenkosten, den Strom und die Heizung zu
6. Wird lhre Altersrente ausreichen? bezahlen. Bei einem Bruttoelnk_ommen in H6he von monatllch
_ 5.000 EUR kdnnen Sie noch mit ca. 730 EUR gesetzlicher

) _ Rente rechnen. Hier ist also dringend private Vorsorge
Zukunftsproblem: Die gesetzliche Rente notwendig!
Die Alterspyramide — einmal etwas anders dargestellt

1000 i Wie viel Geld bendtige ich bei Renteneintritt?

Rentenbeginn: in 30 Jahren (40 Jahre Auszahlung)
Monatliche Wunsch-Rente: 1.000.- EUR (heutige Kaufkraft -
bei 2,5% Inflation sind das in 30 Jahren 2.097.- EUR)
Rendite: 7% p.a.

LOSUNG:
Sie benétigen bei Rentenbeginn ca. 500.000.- EUR

04
W60 1970 1930 j90p

20| 200 ;
2020 2030 2040 Noch wichtiger: Wie viel miissen Sie monatlich sparen, um
2008 dieses Ziel zu erreichen?
Hellblau= Rentner LOSUNG:
Dunkelrot= Beitragszahler Wenn Sie heute damit anfangen: 425.- EUR monatlich
Die gesetzliche Rente wurde und wird in den nachsten Wenn Sie in 5 Jahren anfangen: 635.- EUR monatlich
Jahren noch drastisch gekiirzt. ) ) ) )
Das liegt zum einen an der schrittweisen Besteuerung der ! Wenn Sie 5 Jahre spater beginnen, kostet Sie das
gesetzlichen Renten (im Jahr 2007 missen bereits 54% 37.500.- EUR'!

versteuert werden, im Jahr 2040 missen Renten, sowie alle
anderen Einkiinfte voll versteuert werden!). Zum anderen liegt

Jahr 2006 1.000 Beitragszahler noch fiir etwa 580 Rentner
zu sorgen haben, so entfallen im Jahr 2040 bereits 1.000

Rentner auf 1.000 Beitragszahler. Und das ist keine Komplizierte Berechnungen ermitteln Ihren Bedarf fur eine
Schatzung, denn: Die Personen, die im Jahr 2040 in Rente Altersrente, die den Lebensstandard im Alter sichern kann.
gehen und die Beitrage bezahlen, sind heute bereits alle Einfacher ist es mit nachfolgender Faustformel:
geboren.

Ein heute 30-jahriger muss mindestens 6-7 Prozent
Die gesetzliche Rente wird nicht ausreichen, um lhren seines Bruttogehaltes in die private Altersvorsorge
Lebensstandard zu halten! investieren

Ein 40-jahriger sogar mindestens 10-12 Prozent!

Hubert-Hartwig u. Ingo H. Schaub . Neuer Markt5 . 70771 Leinfelden-E.
Tel.: 0711-7537 37 . Fax: 753700 . www.wirtschaftsimpuls.com
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7. Geeignete Anlageformen

Fur den Vermdgensaufbau sind Lebens- und
Rentenversicherungen nicht geeignet.

Hingegen eignen sich Investmentfonds hervorragend, um fur
das Alter vorzusorgen. Was sich dahinter genau verbirgt und
was Sie fUr Erwartungen an diese Form der Anlage haben
durfen, erfahren Sie im nachfolgenden Kapitel.

Die Fondsidee

8. Was sind Investmentfonds eigentlich
genau?

Entstehung von Investmentfonds

Bereits die Rémer kannten die Vorteile der
Risikostreuung:

Nicht die Beteiligung an einem Schiff, sondern an 50 Schiffen
sei zu raten.

Wenn ein Schiff sinkt, trifft es nur 1/50tel des Vermdgens des
Investors.

Der Gewinn der anderen 49 Schiffe wiegt diesen Verlust bei
weitem auf.

Dieser Rat zur Risikostreuung

i
stammt vom rémischen E— _g"__l?_
Staatsmann Marcus -‘—ELF——____- —
Porcius Cato (234-149 vor Christi) % 7

Einzelaktien im Vergleich zu Fonds

So funktioniert ein Fonds

Ein Fonds ist ein Geldtopf, in den viele Anleger einzahlen.
Die Anlagemittel in diesem Topf setzen sich aus
regelmafigen Einzahlungen, sogenannten Sparplanen oder
Einmalanlagen zusammen.

Investmentgesellschaften biindeln das gesammelte Kapital
und investieren es an der Borse.

Das mit einem einzelnen Wertpapier verbundene Risiko wird
verringert, indem viele verschiedene Wertpapiere gekauft
werden. Daher sind Fonds weniger anfallig fur
Kursschwankungen als z.B. einzelne Aktien und kdnnen
immer in Unternehmen investieren, die der Fondsmanager fur
gewinnbringend halt.

Alle Investitionsentscheidungen trifft das Fondsmanager-
Team im Rahmen der gesetzlichen Vorschriften.

Im Vergleich zu guten Fonds schneiden nahezu alle
Einzelaktien schlechter ab. In den nachfolgenden
Renditecharts sehen Sie den 10-Jahres-Vergleich (Stand
09.05.2006) zwischen grof3en, erfolgreichen deutschen
Unternehmen (schwarze Linie) und dem européischen
Aktienfonds Fidelity European Growth Fund (rote Linie).

i 1 Lawrmmg i) b I e 1 dwfaw m
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Der Fidelity European Growth Fund schlagt mit ca. 400%
Renditeplus seit 10 Jahren die DaimlerChrysler-Aktie (kein
Zuwachs seit 10 Jahren) deutlich und die SAP Aktie (siehe
unten nicht ganz, aber wer kauft sich gerne fir ein geringes
Renditeplus das hohe Risiko der SAP-Aktie ein!
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Auch der weltweit agierende Chemiekonzern BASF kann mit
dem Fidelity European Growth Fund nicht mithalten.
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Und BMW blieb ebenso auf der Strecke mit einem nur ca.
halb so hohen Gewinn in den letzten 10 Jahren.

Haben Sie mit einem Aktien-Depot gute Fonds in den letzten
10 Jahren geschlagen, dann schicken Sie uns bitte den
Depotauszug zu, denn in fast 4 Jahrzehnten Tatigkeit
konnten wir niemanden finden, der dieses Ziel erreicht hat!

9. Sind Aktienfonds nicht zu riskant?

Naturlich geht eine héhere Rendite auch mit einem erhéhten
Risiko Uberein. Aber wie hoch ist denn das Risiko von
Aktienfonds und wie wird es eigentlich gemessen?

Was bedeutet Risiko eigentlich?
Oft wird ,Risiko" falschlicherweise negativ ausgelegt, als
Gefahr gedeutet.

Aber: Unter Risiko versteht man die Ungewissheit des
Eintretens eines Ereignisses. Es sagt nichts Uber eine
negative Eigenschaft aus. D.h. das Ergebnis kann
L,Sschlechter” oder auch ,besser” ausfallen, als erwartet.

Wie wird Risiko gemessen?

In der Finanzmathematik misst man Risiko mit der Volatilitat
(auf deutsch: Schwankungsbreite). Sie gibt an, wie hoch die
Schwankung um den Durchschnittswert ist.

niedrige Volatilitat hohe Volatilitat

Anlageart ist abhangig von der Anlagedauer

Risiko gering bei langer Anlagedauer

In erster Hinsicht bestimmt Ihr persénliches Risikoprofil und
die beabsichtigte Anlagedauer die Form der Anlage.
Benotigen Sie das Geld vielleicht schon wieder bald fir eine
Steuernachzahlung oder den geplanten Urlaub in der Karibik?
Wird lhr Auto voraussichtlich in den nachsten Jahren den
Geist aufgeben oder sparen Sie fiir die Altersvorsorge?

Anlage-
daver ¢ 1 2 3 4 5 10 Jahre

Passende Cashfonds Rentenfonds Aktienfonds
Anlage huriristig mittelfristig langfristig

Wenn Sie nur kurzfristig (d.h. 1 bis 2 Jahre) investieren
kdnnen, so missen Sie diesen Teil in Geldmarktfonds
anlegen. Diese bringen zwar nur eine Rendite in H6he von
2% bis 4% pro Jahr, sind aber beim Risiko ganz unten
angesiedelt.

Wer mittelfristig Geld anlegt (3-5 Jahre) kann auf
renditestarkere Rentenfonds zurlickgreifen, mit einer
Renditeerwartung von 4% bis 6% pro Jahr.

Uber Renditen von ca. 8% bis 12% (und
das nahezu steuerfrei!) kénnen sich
Anleger freuen, die lhr Geld langfristig,
d.h. mindestens 7 Jahre nicht benétigen.

Dabei gilt: Das Geld ist bei allen drei
Anlageformen jederzeit verfugbar. (Bei
einer Anlage in Aktienfonds ware es aber
unsinnig, das Geld in einer Baisse (d.h.
Tiefstand der Bérse) zu entnehmen.)

Erfolg seit 1928: Der Pioneer Fund
Mit zunehmender Anlagedauer sinkt das Risiko.

Im nachfolgenden Balkendiagramm wurde der Fonds, der am
langsten in Deutschland zum Vertrieb zugelassen ist — der
Pioneer Fund - unter die Lupe genommen. Betrachtet man
alle 12-Jahres-Perioden (also z.B. von 1928 bis 1940, 1929
bis 1941 oder 1993 bis 2005) des Pioneer Funds (Auflegung
im Jahr 1928), so sieht man wie gering das Risiko bei einer
langfristigen Anlage tatséchlich ist.

12-Jahresperioden (1928 bis 2005)

Wertentwicklung
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Die schlechteste dieser 69 Perioden brachte dem Anleger
eine Rendite von ca. 4% pro Jahr (Weltwirtschaftskrise!), die
besten Perioden tber 20% Rendite im Jahr und
durchschnittlich tber den gesamten Betrachtungszeitraum
von 78 Jahren 10,31% Rendite pro Jahr in US-Dollar, 9,74%
pro Jahr in Euro!

Wo bitte ist hier das Risiko?
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10. Darauf sollten Sie besonders Wert legen

Im letzten Kapitel finden Sie wertvolle Tipps fir die Praxis.

Zu beachten bei der Fonds-Auswahl

Wir als Experten sind Ihnen behilflich, den richtigen
Anlagemix zusammen zu stellen.

m Welche Fonds erfillen lhre Wiinsche optimal?

m Welche ist die passende Depotzusammensetzung?

m Welche erfolgsversprechende Anlagestrategie
haben die Fonds?

m Welche Freiheit hat das Fondsmanagement?
m Wie lange waren die Verlustphasen in der Vergangenheit?

m Wie haben sich die Fonds im Vergleich zu den Markten
und anderen Fonds dieser Kategorie entwickelt?

m Haben sie den Index, die Benchmark, geschlagen?

7 Goldene Regeln fir erfolgreiche
Investitionen

1. Definieren Sie lhre finanziellen Ziele und Wiinsche:
Wann benétigen Sie wofir wie viel Kapital?

2. Legen Sie lhre maximale Risikotoleranz fest

3. Lassen Sie sich den passenden Anlagemix im Rahmen
einer unabhéngigen Beratung zusammenstellen

4. Investieren Sie friihzeitig und am besten regelmafiig
5. Schopfen Sie Gewinne ab und streuen diese weiter
6. Vermeiden Sie auch kurzfristig gré3ere Verluste

7. Gestalten Sie intelligente Rentenpléane

Unser Partner fir Kapitalanlagen
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11. Was ist das Besondere an unabhangiger

Beratung?

So beraten Banken in der Praxis

Offene Immobilienfonds werden
teilweise als kurzfristige Geldanlage
verkauft, obwohl das Geld unter
Umstanden monatelang nicht verfligbar
sein kann

3 Europafonds werden zur Risikostreuung kombiniert,
entwickeln sich aber zumeist sehr &hnlich bis gleich. Dies
stellt also keine Risikostreuung dar!

Internet- und Technologiefonds, Spezialititenfonds oder
Landerfonds (z.B. BRIC-Fonds) sind als alleinige Anlage fur
junge Leute ungeeignet, da das Risiko zu hoch ist und die
Anlage nur als Beimischung fiir groRere Depots geeignet ist.

Neue Aktien missen verkauft werden, denn:
An Aktienemissionen ist viel verdient: Zwischen 6 und 15%

Versteckte Gebuhren: Beispiel Depotfiihrung
bei der Dresdner Bank: 1% Ankaufsgebihr, 1%
Verkaufsgebuhr, auch fur Geldmarktfonds!

Firvenciress Frei

Kundendepots werden nicht selten bis zu 7 Mal im Jahr
.gedreht”, d.h. umgeschichtet nur um Geld an den Kunden
Uber erneut anfallende Gebuhren zu verdienen.

Hauseigene Produkte werden gezielt bevorzugt. Erst auf
Nachfrage werden bessere Fremdprodukte angeboten

Ihr Geld bei der Bank

Sicherlich haben Sie doch ein Girokonto bei der Bank,
vielleicht auch ein Sparbuch oder Festgeldkonto.

Ohne zu zdgern, haben Sie das Geld zu Ihrer Bank gebracht,
flieRRt Ihr Gehalt auf das Girokonto,...

Aber: Wissen Sie, was die Bank mit Ilhrem Geld macht?
Nein? Fragen Sie sich nicht: ,Warum gebe ich jemandem
mein Geld, von dem ich nicht einmal weil3, was er mit
meinem Geld macht?“ Z.B. das ...
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oder das ...
l.?-_" =
e Y. Gald T
_.,J'”L 4 3% Zinsen
-
Kunde bis zu 14%
Rendtte
Gewinn fiir Bank:
466 %

Untermahmen

Bekommen Sie auf lhrem Girokonto einen Zins von 0,5% und
zahlen auf der anderen Seite fir die Uberziehung des Kontos
11% Uberziehungszinsen? Dann ist dieses Geschaft fiir die
Bank ein Differenzgewinn in Héhe von 2.200% !

Fragen Sie doch einmal den Verkaufer am Bankschalter, wo
lhr Geld arbeitet und welche Rendite es fur die Bank abwirft.

12. Das kann ein guter Berater fir Sie tun

m Gut zuhéren und aus den Angaben ein personliches
Risikoprofil erstellen und entsprechend geeignete
Produkte empfehlen.

In Phasen der Rendite-Euphorie etwas bremsen.
Den Gespréchspartner nicht unter Druck setzen

lhnen verstandlich machen, welches Produkt Sie erhalten.
Denn nur wenn Sie verstehen, was lhnen angeboten wird,
kénnen Sie ruhig schlafen.

m Regelmalige Kontrolle und permanente Anpassung an
sich &ndernde Lebensabschnitte und Gesetze.

Kontrolle und langfristige Betreuung
Der gute Berater ist auch noch Jahre nach dem Abschluss fir

seine Kunden da.
Quelle: Handelsblatt 06.09.2006

Studie von Fidelity-Investments

Woran erkenne ich
einen guten Finanzberater?

Fragen stellen

Ein guter Experte macht sich ein Bild. Fragt nach Netto- und
Bruttoeinkommen, Alter, Familie, Absicherung,
Vermogenspositionen, Haus, Lebensversicherungen,
Schulden, Sparverhalten und Konsumwiinschen des Kunden
fur eine individuelle Zukunftsplanung.

Die Risikobereitschaft erkennen
Die Risikobereitschaft des Kunden spielt eine zentrale Rolle.

Kaum jemand kann sich selbst korrekt einschatzen. Angaben
wie ,konservativ‘ oder ,dynamisch” reichen nicht aus.

Wie hoch darf der kurzzeitige Verlust einer Anlage maximal
sein? Wie viel Prozent des Gesamtvermégens waren Sie
bereit voriibergehend einzubiiRen?, sollte der Berater fragen.

o

Studie von Fidelity-Investments (1992 bis 2002) beweist:

Kunden ohne Berater erzielen nur eine durchschnittliche
Rendite von 5,4%, Kunden mit Berater hingegen im Schnitt
7,5% Rendite p.a.

Bankkunden erwirtschaften im Schnitt sogar nur 3,5%
Rendite pro Jahr. Auf &hnliche Ergebnisse kommt eine Studie
der Commerzbank.

In einem Zeitraum von 20 Jahren und bei einer Geldanlage in
Hohe von 100.000.- Euro erwirtschaften diese 3 Kundentypen
folgende Ertréage:

Kunde mit Bankberatung: 198.980.- EUR
Kunde ohne Berater: 286.290.- EUR
Kunde eines unabh. Beraters:  424.790.- EUR

Und so sieht die Entwicklung innerhalb von 40 Jahren aus:

1.3 Mo 1.678.520.- EUR

1,6 Kia.

sz mus 2inmzlig 100.000.- ELR
nach 40 Jzhren wird o2l

1,2 Mia
1 Mia

£
£

14Mia. €1 75 % Rendite
€1 549 Rendite
e
£
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Wo wéren Sie am liebsten Kunde?
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Zusammenfassung des Abends

m Jeder kann und muss sich eine umfassende
Finanzplanung leisten

m Das wichtigste ist die persdnliche Absicherung
(mindestens Privat-Haftpflicht und Berufsunféhigkeit)

m Bei Anlageentscheidungen nicht nur die Rendite im Auge
haben

m Am besten regelmaRig sparen

m Mdglichst friih, - wenn auch nur mit kleinen Betragen -,
etwas fur die Altersvorsorge tun

Kurzportrait der Firma Wirtschaftsimpuls

Historie

Nach der Griindung der Firma Wirtschaftsimpuls GmbH im
Jahr 1970 durch Financial Planner Hubert-Hartwig Schaub
besteht das Unternehmen heute aus einem 4-kopfigen Team,
dass seit 2003 verstarkt wurde durch Dipl.-Betriebswirt (FH)
Ingo H. Schaub.

Wir sind schon sehr lange im Geschaft ...

In Deutschland werden Sie kaum ein anderes unabhangiges
Finanzplanungsinstitut finden, das Uber diese Erfahrung
verfugt.

Durch die Unabhéngigkeit von Banken und Versicherungen
sind wir von keinem Anbieter oder Produkt abhéngig. Denn
nur so kénnen wir rundum qualitativ hochwertig beraten.

Produktuniversum

Wir bieten Ihnen eine lebensbegleitende Finanzplanung.
Durch unsere Vermégensberatung reduzieren Sie Ihre
Ausgaben, maximieren Ihre Gewinne und sparen eine Menge
Zeit; Ihre Lebensqualitat steigt.

Unser Produktuniversum reicht von Personenversicherungen
(z.B. Berufsunfahigkeit) tber Sachversicherungen (z.B.
Hausrat) bis hin zu Investmentfonds fiir lhren
Vermoégensaufbau mit einem nobelpreisgekronten
Depotcheck, inkl. laufender Kontrolle und Anpassung,
Schiffsbeteiligungen und Analysen wie
Versicherungsvergleiche.

Partnerschaft mit Innen

m lhre Ziele, Wunsche und Anforderungen stehen bei uns im
Mittelpunkt

m lhre Anforderungen friihzeitig zu erkennen und
individuelle integrierte Losungen zu erarbeiten ist unsere
vornehmste Aufgabe

m Wir beraten Sie, um lhre Ziele zu Ubertreffen

m Die Partnerschaft ruht auf zwei Fundamenten:
Personlicher Beziehung und guter langfristiger Betreuung

m Personliche und unternehmerische Integritat sind Werte,
bei denen wir keine Kompromisse eingehen.

Ein erstes Beratungsgesprach ist immer kostenlos
und unverbindlich. Wir freuen uns auf lhren Anruf
flr eine Terminvereinbarung!

Impressum:

[wirtschaftsimpuls] GmbH
Hubert-Hartwig Schaub u. Ingo H. Schaub
Neuer Markt 5

70771 Leinfelden-E.

Tel.: 0711-75 37 37
Fax: 0711-75 37 00

Email: info@wirtschaftsimpuls.de

Homepage: www.wirtschaftsimpuls.com
www.top-select-portfolio.de
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